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IMPACTO DE LOS ARANCELES

EN LAS CADENAS DE SUMINISTRG!

TRAFFIX encuesté a mds de 300 clientes para comprender el impacto
de los nuevos aranceles de importacion/exportacion en sus cadenas
de suministro. Este informe recoge los hallazgos clave.
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Los aranceles recientes han tenido efectos variados en las operaciones de la cadena de suminis-
tro de las empresas. Algunas empresas ven un aumento de los costos, particularmente en mate-
rias primas como acero, aluminio y componentes LED, provocando el aumento de precios. Otros
estdn cambiando proactivamente la produccién, acumulando inventario o buscando provee-
dores alternativos fuera de las regiones afectadas. El comercio transfronterizo se ha visto inter-
rumpido para algunos, con envios retrasados, operaciones detenidas o un mayor enfoque en el
mercado interno. Si bien algunas empresas informan de un impacto minimo, muchas estdn
adoptando un enfoque de "esperar y ver' a medida que evalian las posibles consecuencias a
largo plazo.
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Las empresas que enfrentan el impacto de los aranceles buscan principalmente claridad, cono-
cimiento del mercado y orientacion estratégica. Muchas piden actualizaciones en tiempo real
sobre politicas arancelarias, cambios en la cadena de suministro y cambios en la capacidad.
Ofras quieren datos de evaluacion comparativa sobre cémo se estdn adaptando empresas simi-
lares. Algunas exploran opciones alternativas de abastecimiento, incluido el tfraslado de provee-
dores de EE.UU. a Canadd, México o al extranjero, y ofros consideran el fraslado de instalaciones
de produccion para evitar riesgos a largo plazo. La capacidad y los precios competitivos siguen
siendo las principales preocupaciones, con empresas que buscan aranceles de transporte
estables y soluciones transfronterizas confiables. En general, las empresas estadn adoptando un
enfoque paciente, ajustando estrategias a medida que surja mayor informacion.

TRAFFIY{

High Performance | Logistics




