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IMPACTO DE LOS ARANCELES
EN LAS CADENAS DE SUMINISTRO
TRAFFIX encuestó a más de 300 clientes para comprender el impacto
de los nuevos aranceles de importación/exportación en sus cadenas
de suministro. Este informe recoge los hallazgos clave.

Los aranceles recientes han tenido efectos variados en las operaciones de la cadena de suminis-
tro de las empresas. Algunas empresas ven un aumento de los costos, particularmente en mate-
rias primas como acero, aluminio y componentes LED, provocando el aumento de precios. Otros 
están cambiando proactivamente la producción, acumulando inventario o buscando provee-
dores alternativos fuera de las regiones afectadas. El comercio transfronterizo se ha visto inter-
rumpido para algunos, con envíos retrasados, operaciones detenidas o un mayor enfoque en el 
mercado interno. Si bien algunas empresas informan de un impacto mínimo, muchas están 
adoptando un enfoque de "esperar y ver" a medida que evalúan las posibles consecuencias a 
largo plazo.

Medida en la que los
aranceles afectaron 
las cadenas de suministro
de nuestros clientes:

Significativamente interrumpidas

Algo interrumpidas

Sin impacto

Beneficiadas

No está seguro

72

129

113

8

19

6%

33%

21%

38%

Desafíos que enfrentan
nuestros clientes
debido a las tarifas:

Aumento de costos o bienes importados

Retrasos en el envío o desafíos en el
cambio de ruta

Interrupción o escasez de proveedores

Aumento del papeleo aduanero y
obstáculos de cumplimiento

Mayores costos de mantenimiento de inventario

Sin desafíos significativos

Otro

151

37
123
22

99

39
37
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Las empresas que enfrentan el impacto de los aranceles buscan principalmente claridad, cono-
cimiento del mercado y orientación estratégica. Muchas piden actualizaciones en tiempo real 
sobre políticas arancelarias, cambios en la cadena de suministro y cambios en la capacidad. 
Otras quieren datos de evaluación comparativa sobre cómo se están adaptando empresas simi-
lares. Algunas exploran opciones alternativas de abastecimiento, incluido el traslado de provee-
dores de EE.UU. a Canadá, México o al extranjero, y otros consideran el traslado de instalaciones 
de producción para evitar riesgos a largo plazo. La capacidad y los precios competitivos siguen 
siendo las principales preocupaciones, con empresas que buscan aranceles de transporte 
estables y soluciones transfronterizas confiables. En general, las empresas están adoptando un 
enfoque paciente, ajustando estrategias a medida que surja mayor información.

Cómo están ajustando
nuestros clientes sus
cadenas de suministro
como reacción ante el
impacto de los
aranceles:

Abasteciéndose de proveedores alternativos

Negociando mejores condiciones con los
proveedores actuales

Transfiriendo los costos a los clientes

Absorbiendo internamente los costos

Reestructurando rutas de la cadena de
suministro

Anticipando compras o aumentando su
existencias

No han tomado medidas específicas

Otro

86
68

113
68
67

42

125
16
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Estrategias potenciale
consideradas por
nuestros clientes para
mitigar el potencial
impacto de los
aranceles a largo plazo:

Aumento de los precios al consumidor

Negociación de costos compartidos con
proveedores

Implementando una estrategia "+1" 

Buscar abastecimiento en países alternativos

Aumentando la fabricación o producción
nacional

Absorbiendo el costo internamente sin
trasladarlo

Todas las anteriores

Ninguna de las anteriores

Otro

134

84

25
70
65

45

20
85
32
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